Poszukujemy: KIEROWNICZKI REGIONALNEJ /
KIEROWNIKA REGIONALNEGO

Miejsce pracy: Polska potudniowo-zachodnia

farmsaat to europejska firma nasienna, ktéra od 20 lat z pasjq tworzy i dostarcza rolnikom innowacyjne rozwigzania dla nowoczesnego
i zréwnowazonego rolnictwa. Specjalizujemy si¢ w hodowli oraz sprzedazy wysokiej jakosci nasion kukurydzy, traw, zyta hybrydowego,
soi i sorga, stawiajgc na praktyczne rozwigzania, ktére realnie wspierajq efektywno$é gospodarstw.

Naszgq sitq sq ludzie i relacje. Wyréznia nas bezposredni model dystrybucii, dzieki ktéremu jeste$my blisko naszych klientéw, znamy

ich potrzeby i wspélnie szukamy najlepszych rozwigzan. Budujemy diugofalowe partnerstwa oparte na zaufaniv, wiedzy i wzajemnym
szacunku. tgczymy rodzinne wartosci z miedzynarodowym doswiadczeniem, odwagq do wprowadzania innowaciji i otwartoécig na nowe
pomysty. W farmsaat wierzymy, ze najlepsze rezultaty osiqga si¢ wtedy, gdy pasja do rolnictwa spotyka sie z wiedzq, innowacjq

i zaangazowaniem ludzi, ktérzy chcq rozwijaé sie razem z nami.

CO OFERUJEMY?

Oferujemy stabilne zatrudnienie w migdzynarodowej, dynamicznie rozwijajqce] si¢ organizacji o ugruntowanej pozycii na rynku,
atrakcyjne wynagrodzenie oraz motywacyjny system premiowy, samochéd stuzbowy, laptop, telefon, ubezpieczenie dodatkowe

i karte Multisport. Zapewniamy kompleksowe wdrozenie, wsparcie merytoryczne i mozliwo$¢ ciggtego rozwoju zawodowego.

W farmsaat cenimy samodzielno$¢, inicjatywe i nowe pomysty — dajemy naszym pracownikom realny wptyw na rozwéj firmy i chetnie
wdrazamy zgtaszane przez nich usprawnienia. Pracujemy w przyjaznej, niekorporacyjnej atmosferze, stawiajgc na partnerskie relacje,
wzajemne zaufanie i wspétprace w zgranym zespole ludzi, ktérych fqczy pasja do nowoczesnego rolnictwa.

ZADANIA PROFIL IDEALNEJ KANDYDATKI / KANDYDATA
* Dzielenie si¢ wiedzq o produktach farmsaat i wspieranie * Wyksztatcenie rolnicze lub pokrewne oraz praktyczna znajomosé
klientéw w doborze najlepszych rozwiqzar poprzez realiéw nowoczesnego rolnictwa
organizacje spotkar, szkoleri i warsztatéw * Mile widziane doswiadczenie zwigzane z uprawq
* Aktywne rozwijanie rynku oraz budowanie i wzmacnianie kukurydzy i soi oraz znajomosé programéw ochrony roslin,
struktur sprzedazowych w powierzonym regionie szczegdlnie w uprawie kukurydzy, soi i zyta
* Realizacja celéw sprzedazowych oraz kompleksowa * Komunikatywna znajomosé jezyka angielskiego (min. poziom B1);
opieka nad klientami na kazdym etapie wspétpracy dodatkowym atutem bedzie znajomo$¢ jezyka niemieckiego
* Budowanie dtugofalowych, partnerskich relacji z klientami * Prawo jazdy kat. B i gotowosé do pracy w terenie
i partnerami biznesowymi * tatwo$é w budowaniu relacji oraz wysokie umiejetnosci komunikacyjne
* Wspieranie partneréw handlowych i ich zespotéw i interpersonalne
w osigganiu wspdlnych celéw sprzedazowych * Samodzielno$¢, dobra organizacja pracy i odpowiedzialnosé
* Rozwijanie kompetencii i efektywnosci sprzedazowej za realizowane zadania
podleglych zespotéw * Zaangazowanie, inicjatywa i motywacja do osiggania ambitnych celéw
* Monitorowanie naleznosci i aktywny udziat w dziataniach * Otwartoéé na zdobywanie nowej wiedzy i rozwéj kompetencii
zapewniajqcych terminowe rozliczenia z klientami zawodowych
* Obserwacja trendéw rynkowych, analiza potrzeb klientéw * Entuzjazm, pozytywne nastawienie i umiejetno$é pracy zespotowej

i przekazywanie kluczowych informacii wspierajqcych * Wysoka kultura osobista i partnerskie podeijscie do klientéw
rozwdj firmy

* Budowanie i wzmacnianie pozytywnego wizerunku marki Zainteresowana/ Zainteresowany?
farmsaat w regionie Nie zwlekaj, wyslij do nas swoje CV wraz z listem motywacyjnym

* Przygotowywanie i obstuga dokumentacji sprzedazowej na adres: rekrutacja@farmsaat.pl

Na aplikacje czekamy do 30.07.2026 .
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